
 
 
 
 
 
 

 

 
 

 

Job Description 
 

Deutschsprachige/r Repräsentant/in 
 
 
 
 



 
 

Title:     Deutschsprachige/r Repräsentant/in 

Abteilung:  Verkaufsabteilung 

Vorgesetzter:  Abteilungsleiter/in Verkauf 

Gehalt:  Überdurchschnittliches Gehalt mit einem strukturierten Performanzbonus  

Standort:  Deutschland 

Arbeitszeit:  Flexibel 

Zuletzt aktualisiert:     23 Februar 2011 

 
Stellenbeschreibung 

Der/die deutschsprachige Repräsentant/in hat eine Doppelrolle: 
• Organisation von Präsentationen und anderen öffentlichen Veranstaltungen, mit dem Ziel den Bekanntheitsgrad der Firma 

auf dem deutschsprachigen Markt zu vergrößern  
• Promotion der Vermögensverwaltung an interessierte Investoren in Deutschland 
 

Ausführliches Training wird dem/der erfolgreichen Kandidaten/in gegeben   

 
Hauptaufgaben & Verantwortlichkeiten 

• Aufbau von neuen  Geschäftsbeziehungen durch Networking  
• Entwicklung von neuen Initiativen in Zusammenarbeit mit dem Abteilungsleiter der Verkaufsabteilung, um den 

deutschsprachigen Kundenstamm auszubauen. 
• Unterstützt den Abteilungsleiter der Verkaufsabteilung in der Organisation und Durchführung von Marketing Events, um die 

Dienstleistungen von RTFX auf dem deutschsprachigen Markt zu promoten. 
• Zusammenarbeit mit anderen Abteilungen, wie Compliance, Operation und der Webabteilung, um Verkaufsinitiativen zu 

beschleunigen und durchzuführen.  

 
Qualifikationen und Voraussetzungen 
Wir suchen nach einem Mitarbeiter, der/die: 

• Verkaufs‐ und kundenorientiert ist   
• die notwendige Erfahrung im Verkauf und in der Kundenbetreuung, mit sich bringt  
• über ausgezeichnete Umgangsformen mit Kunden verfügt 
• über gute Kenntnisse in den Finanzmärkten verfügt (FX‐Markt ein Vorteil) 
• die richtige Arbeitsethik hat 
• fließend in Englisch ist (mündlich und schriftlich) 
• über eine Qualifikation im Finanz‐ oder Bankwesen oder in Wirtschaftswissenschaften verfügt 
• über ausgezeichnete interpersonelle Fähigkeiten und Präsentationstechniken verfügt und in der Lage ist Marketing Events zu 

organisieren und die Firma bei diesen Events zu repräsentieren  (Messen, Road Shows, Radio, Fernsehen usw.) 

 


